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WAS IST DIE BESTSELLER-DNA?

Die Bestseller DNA ist eine Software zur Ermittlung der Erfolgschancen von
literarischen Werken auf dem Deutschen Buchmarkt.

Auf Grundlage von Daten aus vorangegangenen Erfolgswerken, lassen sich durch
die Software Muster erkennen: die ,Bestseller-Algorithmen®.
Enthalten neue Manuskripte ebenfalls Bestseller-Algorithmen, konnen daraus
Erkenntnisse zu deren Erfolgspotential gezogen werden.
Zusatzlich kann mit der Software flr den Verlag eine individuelle ,Verlags-ldentitat"
erstellt werden, mit deren Hilfe der Verlag sich nach AuBBen definieren und zu den
Wettbewerbern abgrenzen kann.

DIE ERGEBNISSE:

Bucherfolge werden vorhergesagt.
Manuskripte werden identifiziert, die besonders gut in das Verlagsportfolio passen.

WAS BIETET DIE BESTSELLER-DNA?

DIE BESTSELLER-DNA BIETET FUR DEN VERLAG
INDIVIDUELLEN SOWIE ALLGEMEINEN MEHRWERT:
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DER GESCHAFTSABLAUF

Vertragsabschluf3 Software wertet die Der Verlag erhalt
zwischen QualiFiction Manuskripte aus die Ergebnisse,
und dem Verlag. und erstellt Entscheidungen
Der Verlag wahit Erfolgsprognose, werden objektiviert
Manuskripte aus, die Grafiken und und Buchabsatze
analysiert werden sollen. Ergebnisbericht. gesteigert.

DER BENEFIT

Erfolgssteigerung: weniger Sicherheit: die richtigen
potentielle Erfolge Ubersehen Schwerpunkte im Hineinverkauf
Risikoreduzierung: und der Bewerbung am POS
wirtschaftlich nicht mehr ,auf Entscheidungsstutze statt
das falsche Pferd setzen® ,Bauchgefuhl"

Bucherfolge
vorhersagen

Qualitatsversprechen fur
die Konsumenten
einhalten

Positionierung: Der Verlag
kann sich am Markt
erfolgreicher positionieren
und von anderen Verlagen MarketingmaBnahmen:
besser abgrenzen. Entscheidungshilfe far
Vertrieb: Argumente fUr effektive
den Hineinverkauf Marketingstrategien



WIE FUNKTIONIERT QUALIFICTION? —
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1. Die QualiFiction Bibliothek

Wéahlen Sie die Blcher
aus, die Sie analysiert
haben mochten und legen
Sie diese in lhre
QualiFiction-Bibliothek.

JOON F0s

In den Augen der anderen Tote Unschuld

Der Zauberberg

2. Die Analyseoptionen

Der Bestseller-Score setzt sich aus vielen Algorithmen zusammen, die sich auch gesondert
betrachten lassen um ein Manuskript zu beurteilen.
Zum Beispiel: Text-Mining-basierte Analysen, u.a. Stilanalyse sowie Maschine-Learning-basierte
Analysen, u.a. Themenanalyse, Sentimentverlauf und Spannungsbogenanalyse.

Sentimentverlauf der Handlung
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Top 5 Themen und ihr Anteil am Gesamttext in %.

“Kinder & Schule”  “Kriminelles Milieu* “Justiz* “Hauslicher Alltag” “Enge Beziehungen®

3. Das Ergebnis

Der Bestseller-Score:

Die Erfolgs-Wahrscheinlichkeit
des analysierten Werks im
Vergleich zu den Werken der
Spiegelbestseller-Listen bzw. in
der Verlagsumgebung.

Der Mehrwert:
Bestseller
kdnnen bereits
im Vorfeld
ermittelt
werden,

Erfolg lasst
sich

planen.

Bestseller-Score
84.3%

betragt die Wahrscheinlichkeit, dass das vorkegende
Dokument Eingang in die Bestseller-Liste findet

Die Verlagsidentitat:

Die Summe der im Verlag verdffentlichten und gepruften
Werke ergeben eine individuelle Verlagsidentitat.

Der Mehrwert: Der Verlag kann sich im Handel und im
Marketing klar positionieren und von Wettbewerbern
abgrenzen sowie zum Portfolio passende Manuskripte
identifizieren.

Peer-Group-Positionierung
72.2%

B 72.2% slier bistang betrachteten
Werke haben etnen geringeren
Besteeller-Score

27 8% aller bislang betrachieten
Werke haben emnen hdheren
Bestseller-Score

Damst gehort das vorhegende Dokument zu den Top 27 8% aller bislang untersuchiten Werke im Sinne des Bestseller-

Scores
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SIE HABEN INTERESSE AN EINER
ZUSAMMENARBEIT ODER AN WEITEREN
INFORMATIONEN?

WIR FREUEN UNS AUF |IHRE
KONTAKTAUFNAHME!

Gesa Schoning
QualiFiction

g.schoening@embella.de

T +49 176 201 98 500

Nel3 1
20457 Hamburg




